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 תשפ"א   אביב - 334015סילבוס קורס מס' 

 11נקודות זיכוי  מסלול יזמי - 2פרויקט  :שם הקורס

 יתכנו שינויים  •

 צוות הוראה בקורס 

 יעל רוזן ד"ר : מסלולשם מרכז ה

 yael.rozen@technion.ac.ilאימייל:  050-9018201סלולרי:  :פרטי התקשרות

 בתיאום מראש ימים ושעות קבלה: גמיש,  

 t-schoolהמסלול מוצע על ידי הפקולטה להנדסה ביורפואית ו  

 

 הקורס  מועדי

 בתיאום ימים ושעות הרצאה

 

 תוצרים נדרשים עם סיום המסלול 

 מצגת למשקיעים, דף תקציר למשקיעים, והצגה פרונטלית של המיזם להשקעה. 

 

 תוצרי הלימוד 

 הכרות עם העקרונות של ההתכנות העסקית של הפרויקט והדרך ליישומה.  

 

 מטלות בקורס

 2021יולי,   30 תאריך הגשהמצגת למשקיעים, דף תקציר למשקיעים. 

 

 נוכחות בקורס 

 100% :חובות הגשה, 80%  הרצאות: % נוכחות חובה ב

 

 דרישות קדם לקורס:  

 . 1פרויקט   - 334014 הלומדים בקורס מיועד לסטודנטים •

 פרויקט מתאים לפיתוח כמיזם עצמאי.   •

 איכות העבודה של הסטודנטים על הפרויקט בסמסטר א' על בסיס משוב ממנחי הפרויקט.  •

 

 2יקט לפרואשר נעשה במקביל הסיליבוס מתייחס רק למסלול היזמי  1
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  : המטר

חשיפת הסטודנטים למגוון ההיבטים היזמיים ושיקולים המסחריים הקשורים לבחינת הכדאיות 

הנדרשת לפיתוח ומסחור מוצר רפואי, זאת לצד ההתנסות בפיתוחו ההנדסי העסקית והדרך 

 במסגרת הקורס. 

 

 תוצאות למידה :  

 הכרות עם העקרונות של ההתכנות העסקית של הפרויקט והדרך ליישומה. 

 

 ושאי ההרצאה בקורס  נ

שם  תאריך  שבוע 

 מרצה 

 נושא ההרצאה 

ד"ר יעל   1מפגש 

 רוזן 

ההתכנות העסקית של הפרויקט והדרך ליישומה ידונו  העקרונות של 

 במפגש של ארבע שעות אקדמיות שיכלול את הנושאים הבאים:

הערכת פוטנציאל מימוש טכנולוגי ומסחרי של מיזם תוך בחינת  •

 אלטרנטיבות טכנולוגיות.  

והערכת מחיר   • כלכלית לשימוש במוצר  מוטיבציה  עסקי,  מודל 

 ללקוח. 

פיתוח   • ודרישות  רגולציה  מסלולי  רפואי.  מכשור  של  רגולציה 

 . intended useבהתאם ל 

בחיי   • זמן  הערכות,  קליניים.  ומחקרים  חיים  בבעלי  מחקרים 

 הפרויקט, ודרישות חוקיות. 

בדיקת  • ביצוע  צוות,  בניית  למשקיעים.  טכנולוגי  רעיון  שיווק 

תכנית פיתוח,  , מצגת,  one pagerהיתכנות, הכנת חומרים שיווקיים )

 תכנים(, הצגת המיזם בעל פה. -תקציב, תכנית עסקית

עם   • היכרות  חברה,  הקמת  מיזם.  בהקמת  משפטיים  היבטים 

 ההסכמים המשפטיים המקובלים.  

גיוס הון ראשוני. סוגי מימון, ומקורות בהתאם לשלבי החיים של  •

 המיזם.

ד"ר יעל   2מפגש 

 רוזן 

ם על בסיס העקרונות התלמידים יידרשו להכין מצגת משקיעי

שנלמדו. במפגש ייערך דיון על ההיבטים השונים שיוצגו, דוגמת  

מידת ביסוס הצורך הקליני, המודל העסקי, ריאליות של זמן הפיתוח  

 אל מול אבני הדרך וכו'.  

מפגשים  

3-6 

ד"ר יעל  

 רוזן 

  4תעשה עבודה פרטנית עם התלמידים בהיקף של כ  - ליווי פרטני

שעות עם כל קבוצה על מנת לעזור ליישם את החומר הנלמד 

והמשוב שניתן בכתה לטובת הכנת עבודות הבית והצגת הפרויקט  

 כמיזם להשקעה בסוף הסמסטר. 

  יערכו 2  ו 1 *תכני המפגשים יותאמו ככל הניתן לסוג ולשלב המיזמים שישתתפו במסלול. מפגשים

יתואמו עם הסטודנטים המשתתפים ומפגשי הליווי  מועדי המפגשים  שעות לימוד כל אחד. 4 משך

 במסלול. 
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 שיטות ההוראה 

  פרויקט גמרעל בסיס עבודת חומר הנלמד . הסטודנטים יישמו את הוליווי פרטניהרצאה פרונטלית 

 שלהם. 

 

 כלי הערכה  

 .עבודה מסכמת

 

 מבנה הציון בקורס  

 , וייקבע לפי: 2מהציון בקורס פרויקטים  15%הציון יהווה 

 דף תקציר למשקיעים  10%מצגת למשקיעים,  40%הערכת מנחה מסלול יזמי,  50%

על מנת לקבל ציון עובר  העבודות )מצגת משקיעים ודף תקציר למשקיעים( את  55יש לעבור בציון  

 .בקורס


